MANNHEIMERVERTRIEBSTRAINING

Beschreibung fiir die Teilnehmer

Titel der MaBnahme

Praxisthemen kompakt: MultiriskFlex - die
Sachversicherung der Mannheimer!

Zielgruppe

Maklerpartnerinnen und Maklerpartner der
Mannheimer

Seminarziele /
Kompetenzen

Erkennen der Marktchancen und Kundenpotentiale.

Beherrschen der Tarifmdglichkeiten auch bei
komplexeren Sachverhalten und damit
bedarfsgerechte und kompetente Kundenberatung.

Inhalte

Schadenbeispiele

Zielgruppen

Highlights

Wichtige Positionen der Aufstellungen
Bedarfe vor Ort erkennen
Versicherungsschutz individuell anpassen

Trainer / Referenten

Jiri Mehler: fk-vu-uws
Sven Janicki: fk-vu-abs1

Methode

Gesteuertes E-Learning / Web-Training

Dauer

90

Organisatorische
Hinweise

Einladung und Anmeldung Gber das Maklerportal der
Mannheimer und einen Newsletter der Makler-
direktionen

Weiterbildungszeit

90 Minuten

Mannheimer Vertriebstraining — Beschreibung Web-Training




